
Seminarkurs Kepler gründet Unternehmen (KGU)  
(Biehahn / Jüngling) 

Ziele: 

• Entwicklung einer Produktidee und Erstellung eines Prototypen 

• Erstellung eines vereinfachten Businessplanes bzw. einer Business Model 
Canvas (BMC) (s. Fragenzusammenstellung) 

• Präsentation von Produkt (Prototyp) und Businessplan 

• Einblick in Gründungsprozesse, Unternehmensstrukturen und Marketing 

• Persönlichkeitsentwicklung 

 

Anforderungen: 

• Arbeit im Team 

• kontinuierliches, rechtzeitiges und selbständiges Arbeiten binnen eines 
Schuljahres (JS1) 

• ein gewisses Maß an Kreativität, Innovation und Ausdauer 

• Abgabe einer schriftlichen Arbeit (vereinfachter Businessplan; Umfang ca. 
zehn Seiten pro Person), Präsentation, Colloquium 

 

Angebot: 

• Unterstützung bei allen Prozessschritten 

• Vermittlung von betriebswirtschaftlichen Kenntnissen 
(unabhängig vom LF Wirtschaft) 

• Option: Ersetzen einer gesellschaftswissenschaftlichen mündlichen Prüfung im 
Abitur 

 

Kontakt: bi@kgu.schule.ulm.de  /  jg@kgu.schule.ulm.de  

mailto:bi@kgu.schule.ulm.de
mailto:jg@kgu.schule.ulm.de
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Leitfragen zur Erstellung eines Businessplanes 

1) Geschäftsidee • Welches Produkt / welche Dienstleistung bietet ihr an? 
• Welchen Nutzen hat euer Kunde? 
• Worin unterscheidet ihr euch von der Konkurrenz? Was 

zeichnet euer Produkt / eure Dienstleistung im 
Vergleich zur Konkurrenz aus (sog. 
Alleinstellungsmerkmal)? 
 

2) Marktanalyse • Wer ist eure Zielgruppe? Wie sieht euer typischer 
Kunde aus (z.B. finanziell gut gestellter Outdoorfan 
jüngeren Alters)? 

• Was erhoffen sich die Kunden von eurem Produkt / 
eurer Dienstleistung? 

• Wie hoch ist die Anzahl eurer möglichen Kunden? 
• Wer sind eure Konkurrenten? 

 

3) Standort • Welche Kriterien sind für eure Standortwahl wichtig?  

4) Rechtsform • Welche Rechtsform (Einzelunternehmen, GmbH, AG 
etc.) eignet sich für euer Unternehmen? 

5) Beschaffung / Produktion • Von wem und in welchen Schritten wird euer Produkt 
hergestellt? 

• Vom wem bezieht er die Rohstoffe? / Wer sind eure 
Lieferanten? 
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6) Marketing • Wo und zu welchem Preis soll euer Produkt / eure 
Dienstleistung verkauft werden? / Wie setzt sich dieser 
Preis zusammen? 

• Wie macht ihr die Kunden auf euer Produkt / eure 
Dienstleistung aufmerksam (Werbung)? 
 

7) Personal • Wer übernimmt welche Aufgabe in eurem 
Unternehmen? 

• Was ist euch bei der Personalauswahl wichtig? 
 

8) Finanzierung • Wieviel Startkapital benötigt ihr? 
• Wie hoch sind eure monatlichen Kosten (Fixkosten)? 
• Wie hoch sind die erwarteten Einnahmen (Umsätze)? 
• Ab welcher Stückzahl kann die Gewinnschwelle 

(Break-Even-Point) erreicht werden / macht euer 
Unternehmen Gewinn? 

• Woher könnt ihr das erforderliche Starkapital 
bekommen? 
 

9) Zukunftsperspektiven • Sollen langfristig neue Produkte in euer 
Verkaufssortiment aufgenommen werden? 

• Wollt ihr langfristig euer Produkte auch in anderen 
Regionen anbieten / neue Absatzmärkte erschließen? 
 

 


